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RETOS

PARADIGMAS

¢QUE ES BOOST?

3 AREAS DE MARKETING ESTRATEGICO
¢POR QUE BOOST?

¢COMO FUNCIONA BOOST?
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ENECESITAS MEJORAR
u DESEMPENO COMERCIAL-

Cuando las empresas no logran su proyeccion de venta, consideran 2 principales alternativas:
solicitar mds recursos para recuperar la brecha sobre-comprometiéndose con respecto a lo
planteado inicialmente, o hacer gjustes en los costos para compensar la baja en ingresos sin
afectar el resultado financiero y poder subsistir hasta que la situacion comercial mejore. Por
cierto, ambas alternativas no son excluyentes y pueden funcionar siempre y cuando la
empresa tenga claridad de lo que debe hacer para mejorar su desempeno comercial, de lo
contrario cae en un loop que dura hasta que los recursos alcancen o sus stakeholders sigan
extendiendo el crédito (y no precisamente crédito financiero, sino la confianza en tu gestion).

Documento para uso exclusivo de BOOST con informacion actualizada a noviembre 2025. Para mas informacion sobre la vigencia de la misma contactarse a través de info@boost.gt.
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¢QUIERES QuE TU MARCA
SOBRESALGA Y SEA VALORADA?

Lograr y mantener una conexion genuina con el mercado requiere que las
empresas ofrezcan congruentemente una propuesta de valor y la
comuniquen efectivamente a su grupo objetivo, de lo contrario requerirdn de
grandes inversiones para posicionar una marca de productos o servicios con
un desempeno similar o inferior a las demdas opciones que tiene tu mercado,
lo cual no es sostenible.

L Documento para uso exclusivo de BOOST con infg



Nuestros paradigmas representan nuestra vision del mundo,
la explicacién que le damos a lo que observamos en el mundo que nos rodea

El brillante Dr. Covey basé todas sus ensenanzas en esta tremenda y acertada definicion,
y vaya que es tan poderosa como nosotros la comprendamos y reconozcamos.

Estas dispuesto a retar tus paradigmas

Documento para uso exclusivo de BOOST con informacion actualizada a noviembre 2025. Para mas informacion sobre la vigencia de la misma contactarse a través de info@boost.gt.
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éQUE ES ng ? @ INVESTIGACION

\V] POSICIONAMIENTO
DE MARCA

Somos una agencia de consultoria de
Marketing Estratégico para empresas vy
profesionales que buscan ser relevantes en

el mercado y mejorar su desempeno
comercial a través de metodologias vy HERRAMIENTAS
herramientas poderosas de investigacion, DE GESTION ESTRATEGICA

posicionamiento y gestion estratégica.

Documento para uso exclusivo de BOOST con informacién actualizada a noviembre 2025. Para mas informacion sobre la vigencia de la misma contactarse a través de info@boost.gt. ‘
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Con las metodologias de investigacion
que aprendes e implementas con BOOST
logrards  descubrimientos  altamente
relevantes para desarrollar productos y
servicios con alto valor percibido en
comparacion a las alternativas existentes
en tu mercado y eliminar costos por o w
atributos innecesarios. v

.

e la misma contactarse a través de info@boost.gt.



El posicionamiento de marca que se
ensena y construye con BOOST te
permitird desarrollar propuestas
contundentes e irresistibles para evitar la
comparacion de precios, aumentar la
atraccion de potenciales clientes e
inspirar mas confianza, y por supuesto,
aumentar tus ventas.

——

ualizada a noviembre 2025. Para r - e la misma contactarse a través de info@boost.gt.
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) uso'exclusivo de BOO" con informacion actua igencia@e la misma contactarse a través de info@boost.gt.

Las herramientas de gestion estratégica
que se implementan con BOOST te
ayudan a analizar mejor el desempeno
comercial para identificar, reducir o
eliminar las actividades inefectivas, y
mejorar el rendimiento de tu inversion en
Marketing.



:por aué BOOST >

Todos los cursos, workshops y consultoria de
BOOST estdn basados en metodologias
empresariales implementadas a nivel mundial por
instituciones lideres en sus respectivos mercados,
que han sido estudiadas, estructuradas vy
probadas para que sean fdciles de entender e
implementar, pero sobretodo, relacionarlas con el
desempeno financiero de tu empresa.

14
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informacién sobre la vigencia de la misma contactarse a través de info@boost.gt.



:cOMO FuNciona BOOST -

Como profesional o persona individual puedes inscribirte a nuestros
modulos académicos para desarrollar tus habilidades en investigacion,
posicionamiento de marca y gestion estratégica.

Como lider de una empresa o equipo de trabajo puedes contratar
nuestros servicios para alinear e impulsar una cultura enfocada en la
innovacion y un desempeno sostenible.

ACADEMIA
WORKSHOP
ACOMPANAMIENTO

IMPLEMENTACION

Documento para uso exclusivo de BOOST con informacién actualizada a noviembre 2025. Par



ACADEMIA

Todos los cursos de la Academia estan
disenados para que individualmente
puedas aprender mientras vas aplicando
las metodologias en tus proyectos.

Los participantes reciben actualizaciones
sobre  nuevas  metodologias,  casos
relacionados y multiples recursos para
continuar desarrolldndose.

Oportunidad de conocer, compartir y
colaborar con otros participantes de
multiples industrias y mercados, durante y
posteriormente.

Documento para uso exclusivo de BOOST con informacion actualizada a noviembre 2025

Kit de trabajo
WorkBook
1libro
4 articulos

Acceso a contenido

2 sesiones de aprendizaje
y seguimiento (1- 2 hrs.)

Evaluacion final

Kit de trabajo
WorkBook
1libro
3 articulos

Acceso a contenido

2 sesiones de aprendizaje
y seguimiento (1-2 hrs.)

Evaluacion final

Kit de trabajo
WorkBook
1libro
3 articulos

Acceso a contenido

2 sesiones de aprendizaje
y seguimiento (1-2 hrs.)

Evaluacion final

. Para mas informacién sobre la vigencia de la misma contactarse a través de info@boost.gt.



WORKSHOP

El WorkShop de Marketing Estratégico te
permitird tener un espacio en el cual tu y tu
equipo logren estar en la misma pdgina para
identificar 'y priorizar oportunidades de
mejorar, optimizar su desempeno comercial y
construir una marca contundente, disenando
durante el taller un Plan de Trabajo con
entregables claros.

Todos los participantes reciben los mismos
beneficios de la academia.

El taller sirve como base fundamental para la
incorporacion de nuevos integrantes de tu
equipo de trabajo u organizacion.

Documento para uso exclusivo de BOOST con informacién actualizada a noviembre 204

WorkShop de Marketing Estratégico
3 dias
4 - 6 participantes
Plan de trabajo

Kit de trabajo x participante
WorkBook
3 libros
7 articulos

3 sesiones quincenales de seguimiento
al plan de trabajo (1-2 hrs.)

Acceso a contenido

Evaluacioén final

$4,500

El WorkShop puede ser en formato de 3 dias continuos o semanales, o en formato de 6 medios dias sin
exceder 4 semanas continuas, Y se llevan a cabo en las instalaciones o ubicacion en la que el diente eléjg.
Todos los gastos de instalaciones, dlimentacion 'y demds, comen por cuenta del cliente.
Los gastos asociados a traslados y hospedaje serdn cubiertos por el cliente.

17



ACOMPANAMIENTO

El esquema de AComPOﬁGmientO funciona Diagnostico para 1 marca o unidad de negocio
para empresas que tienen un equipo que
puede implementar el Plan de Trabajo que
definen basado en un diognéstico y sesiones Metodologias y herramientas de gestion estratégica

estrateglcols. Acompaniamiento mensual
(sesiones semanales o quincenales)

Plan de Trabajo

Un consultor de BOOST te orienta a ti y a los
participantes durante la implementacion del
Plan de Trabajo, monitoreando el avance con
respecto a los objetivos e identificando
alternativas para el desarrollo de este.

a

fee mensual x marca o unidad de negocio segun diagndstico

18

Documento para uso exclusivo de BOOST con informacién actualizada a noviembre 204



“Luck is a dividend of sweat
The more you sweat, the luckier you get”
- Ray Kroc

BOO,

boost. gt - info@boost gt




